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Informatii personale

Nume / Prenume

Adresa(e)
Mobil
E-mail(uri)

Nationalitate(-tatj)
Data nagterii

Sex

Profesia

Ciprian Ciubuc

romana
07 decembrie 1985

Masculin

Inginer, licentiat tehnologii alimentare




Experienta profesionala

Perioada

Functia sau postul ocupat

Perioada

Functia sau postul ocupat

Activitati si responsabilitati principale

Numele si adresa firmei

Tipul activitatii sau sectorul de activitate

Perioada
Functia sau postul ocupat

Activitati si responsabilitati principale

Numele si adresa firmei

Tipul activitafii sau sectorul de activitate

21.12.2020 - prezent

Deputat ales in circumscriptia nr. 9, judetul Braila

13.02.2017- 2020
ADMINISTRATOR

- Indeplinirea obiectivelor de vanzari ale organizatiei, prin planificare si bugetare eficienta

- Sprijinirea echipei de vanzari, valorificarea celor mai bune calitati ale fiecarui angajat, unde fiecare
agent de vanzari contribuie in cel mai bun mod posibil la atingerea scopurilor si obiectivelor companiei
- Recrutarea, training si dezvoltarea echipei de vanzari, in colaborare cu Departamentul de Resurse
Umane

- Conceperea strategiilor si tehnicilor necesare pentru atingerea obiectivelor de vanzari (target)

- Motivarea membrilor echipei face ca munca de echipa sa devina un singur lucru spre un obiectiv
comun

- Urmarirea si culegerea informatiilor comerciale a competitorilor

-Trasarea hartii potentialilor clienti, mentinerea si imbunatatirea relatiilor cu clientii.

- Exercitarea permanent, prin delegarea competentelor, acele atributii specifice specialitatii sale,
stabilite prin actul constitutiv al societatii sau prin organul decizional statutar (AGA, CA).

- Analizarea pietii imobiliare, prin analiza comparativa a proprietatilor aflate la vanzare si vandute

- Organizarea intélnirilor, negocierilor si prezentarilor, reprezentarea tranzactiilor imobiliare

- Identificarea celor mai bune solutii pentru client, obtinerea prin licitatie a celui mai bun pret posibil,
prin licitatie ascunsa;

- Organizarea si urmarirea intregului proces de tranzactionare de la prelistare pana la transferul
dreptului de proprietate;

- Dezvoltarea continua a bazei de clienti, follow up aplicat fiecarui client.

- Perfectionare si traininguri de vanzari pentru formarea si specializare echipe pe segmente de

piata.

PROIMO PROFESIONIST GRUP SRL
strada SG. C-TIN SOMOIOG 14, Sector 2, Bucuresti, Roméania

Agentii, agentii imobiliare

25.09.2015-08.08.2016
ASOCIAT VANZARI

- Analizarea pietei imobiliare, prin analiza comparativa a proprietatilor aflate la vanzare si vandute
- Organizarea intélnirilor, negocierilor si prezentarilor, reprezentarea tranzactiilor imobiliare

- Identificarea celor mai bune solutii pentru client, obtinerea prin licitatie a celui mai bun pret posibil,
prin licitatie ascunsa;

- Organizarea si urmarirea intregului proces de tranzactionare de la prelistare pana la transferul
dreptului de proprietate;

- Dezvoltarea continua a bazei de clienti, follow up aplicat fiecarui client.

- Perfectionare si traininguri de vanzari pentru formarea si specializare echipe pe segmente de
piata.

REMAX Properties, REMAX ROMANIA
Strada Docentilor nr. 9, Sector 1, Bucuresti
Agentii, agentii imobiliare




Experienta profesionala
Perioada

Functia sau postul ocupat

Activitati si responsabilitati principale

Numele si adresa angajatorului

Tipul activitatii sau sectorul de activitate

Perioada
Functia sau postul ocupat
Activitati si responsabilitatj principale

Numele si adresa angajatorului
Tipul activitatii sau sectorul de activitate

Perioada
Functia sau postul ocupat
Activitati si responsabilitati principale

Numele si adresa angajatorului
Tipul activitatii sau sectorul de activitate

Perioada

31.01.2012-27.07.2015

Director Vanzari (filiala Bucuresti) 22.04.2014-27.07.2015
Director Vanzari (filiala Cluj-Napoca) 28.01.2013-21.03.2014
Manager Vanzari (filiala Bucuresti) 10.09.2012-27.01.2013
Asistent Manager vanzari (filiala Chisinau) 03.03.2012-09.09.2012
Reprezentant vanzari (filiala Bucuresti) 31.01.2012-02.03.2012

- indeplinirea obiectivelor de vanzari ale organizatiei, prin planificare si bugetare eficienta

- Sprijinirea echipei de vanzari, valorificarea celor mai bune calitati ale fiecarui angajat, unde
fiecare agent de vanzari contribuie in cel mai bun mod posibil la atingerea scopurilor si
obiectivelor companiei

- Recrutarea, training si dezvoltarea echipei de vanzari, in colaborare cu Departamentul de Resurse
Umane

- Conceperea strategiilor si tehnicilor necesare pentru atingerea obiectivelor de vanzari (target)
- Motivarea membrilor echipei face ca munca de echipa sa devina un singur lucru spre un
obiectiv comun

- Dezvoltarea programelor de stimulare profitabile si introducerea de beneficii pentru a incuraja si
aprecia pe cei ce-si fac treaba, oferind un sistem de bonusare in functie de performante

- Supravegherea echipei si furnizarea de rezultatele dorite

- Urmarirea si culegerea informatiilor comerciale care intereseaza firma si intocmirea de rapoarte
informative catre Vice-presedintele Companiei

-Trasarea hartii potentialilor clienti, mentinerea si imbunatatirea relatiilor cu clientii.

- Exercitarea permanent, prin delegarea competentelor, acele atributii specifice specialitatii sale,
stabilite prin actul constitutiv al societatii sau prin organul decizional statutar (AGA, CA) in sarcina
reprezentantului legal.

ROOSSA BOOKS SRL din Octobrie 2014 YUG BOOKS SRL
strada Gazelei 24, Sector 4, Bucuresti, Romania

Editura, Departament Distributie si Vanzari

15/05/2010 - 26/05/2011
Manager de proiect

-Montarea utilajului tehnologic conform proiectului;
-Montarea utilajului tehnologic conform standartelor UE;
-Riscul de management;

-Coordonarea lucrarilor in teren

Coop Garibaldi multiservizi SA
324 Tosarelli Bruno, 40055 Castenaso (BO) (Italia)

Montaj Industrial

03/03/2008 - 03/09/2009
Coordonator de proiect

-Analiza factorilor necesari pentru modificérile tehnice a utilajelor de producere;
-Redezvoltarea sectiei de producsie;

-Dezvoltarea si analiza tehnologiei cu toate analizele fizice si chimice;
-Evaluarea Investifjilor si efectul lor economic

Lactalis Group
Strada Stefan cel Mare nr. 10, Soroca (Republica Moldova)

Industria Alimentara

13/05/2007 - 07/09/2007



Functia sau postul ocupat
Activitati si responsabilitati principale

Numele si adresa angajatorului

Tipul activitatii sau sectorul de activitate

Perioada
Functia sau postul ocupat
Activitali si responsabilitati principale

Numele si adresa angajatorului
Tipul activitatii sau sectorul de activitate
Educatie si formare

Perioada
Calificarea/diploma obtinuta

Disciplinele principale
studiate/competentele profesionale
dobandite

Numele si tipul institutiei de
nvatamant/furnizorului de formare

Perioada

Calificarea/diploma obtinuta

Disciplinele principale
studiate/competentele profesionale
dobandite

Numele si tipul institufiei de
invatamant/furnizorului de formare

Nivelul in clasificarea nationald sau
internationala

Limba materna

Limbi straine cunoscute

Autoevaluare
Nivel european (*)

Engleza
Franceza
Rusa

Italiana

Stagiu, Asistent Manager

Managementul stocurilor;
Asociat de vanzari;
Asistenta clientilor

7eleven Companie INC
341 Colonial Blvd, Fort Myers (Miami), Statele Unite ale Americii

Fast food si vanzari cu amanuntul

27/07/2006 - 25/09/2006
Intership

-Studiu de administrare a intreprinderii de producije si comercializare a produselor;
-Studiu principiilor de functionare ale intreprinderilor agro-alimentare.

Roqgfel srl
42 Haute Garonne, Roquette (TOULOUSE) (Franta)

Fabrica de produse agro-alimentare

01/09/2004 - 24/06/2009
Titlu de Inginer Licentiat in Industria Alimentara

Management Industrial
Tehnologia produselor alimentare

Universitatea Tehnica din Moldova, Facultatea de Management si Tehnologie in Industria Alimentara

133 Stefan cel Mare si Sfant, Chisindau, Republica Moldova
Inginer Licentjat

01.09.2000-15.06.2004

BACALAUREAT

Profil Umanist: Limba si literatura romana, Geografie, Istoria romanilor si universala

Liceul ROMAN-FRANCEZ Gheorghe Asachi

Bachelor Degree

Romaéna
intelegere Vorbire Scriere
Ascultare Citire Participare la Discurs oral
conversatie
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Competente si abilitati sociale

Competente si aptitudini organizatorice

Competente si aptitudini tehnice
Competente si aptitudini de utilizare a
calculatorului

Competente si aptitudini artistice

Alte competente si aptitudini

Permis de conducere

Anexe

Loial, sincer, tolerant, perspicace, ambitios, responsabil pentru munca prestatd, diplomat, spirit de
observatie, exprimare limpede, starea de spirit, respect de colegi, constiincios, persuasiune,
perseverenta,

Lider, spirit de initiativa, capabil sa ia decizii, capabil sa-si planifice propria munca, inifiat in
indeplinirea diverselor sarcini si actiuni, oportunitate de sesizare, imbunétatirea orientata spre
dezvoltare si de sine, capacitatea de a actjona,

Echipamente de intretinere, echipamente de selectie, instalare, operare si de control, monitorizarea
functionérii, analiza operatjunilor, control al calitatii programari si analiza, reparatji,

Microsoft Office: procesare Word, registru de lucru Excel, Acces, grafice, multi-media, paint,
photoshop, Internet, E-mail, copie a documentului cu descarcarea listei complete de link-uri

imaginatie, fotbal, curse de cai, hipism, dans, sah, fotbal, tenis, innot, capabil a dobandi competente
noi

Disponibilitate pentru munca, cautare de certitudini, nevoia de implinire, atitudine pozitiva fata de
entuziasme noi, eficient in rezolvarea sarcinilor la locul de munca, aparator al principiilor

A, B (20/07/2004)

1. CERTIFICATION FRANCOPHONE 22/06/2009;
2. ATTESTATION "LACTALIS VOSTOK" 24/06/2008;
3. ATTESTATION DE STAGE "LACTALIS SOROCA” 26/10/2006;

4. ATTESTATION DE STAGE 25/09/2006
Referintele se prezinta la cerere.



